BEDRIJFSPROFIEL

De kracht van
one-stop shopping

Asbestverwijdering, renovatie- of totaalsloop,
bodemsanering, bouwrijp maken: als Oskam
de klus geklaard heeft, kan gebouwd
worden. Via één aanspreekpunt biedt het
vijftigjarige aannemersbedrijf een complete

dienstverlening. Het groen en geel van Oskam

is een vertrouwd beeld in de regio.

Ooit gestart als loonbedrijf ten behoeve van tuin-
bouw opereert de Oskam Groep in het lustrum-
jaar als allround aannemer en fullservice dienst-
verlener. De scope van Oskam ligt op asbestver-
wijdering, sloopwerkzaamheden, bodemsanering
en infrastructurele werkzaamheden.

‘Klanten waarderen onze complete dienstverle-
ning,” vertelt algemeen directeur Jos van Rooijen
die het bedrijf in 1997 overnam. ‘Zij willen
ontzorgd worden. Geen partijen die naar elkaar
wijzen maar alle werkzaamheden in één hand,
via één aanspreekpunt.” Daarom biedt Oskam
een totaalpakket; demontage, ontmanteling,
industriesloop, renovatie- en totaalsloop, infra-
structurele werkzaamheden, asbestverwijdering,
bodemsanering, groenvoorziening, recycling,
weg- en watertransport. Zelfs het opsporen van
conventionele explosieven behoort tot de spe-
cialismen. Oskam beschikt over alle benodigde
vergunningen en certificeringen. Met honderd
vaste en flexibele medewerkers bedient het
bedrijf onder meer overheden, bouwbedrijven,
ontwikkelaars, advies- en ingenieursbureaus,
woningcorporaties en particulieren.

Duurzaamheid speelt bij Oskam een prominente
rol. “Met het oog op hergebruik wordt sloopafval
steeds fijnmaziger gesorteerd; hout, puin, ijzer,
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contactdozen, kabels et cetera. Onderdelen

als deuren worden zoveel mogelijk opnieuw
gebruikt. Lukt dat niet dan worden ze verwerkt
tot spaanplaat.” Slopen wordt demonteren, stelt
Van Rooijen. ‘Omgekeerd bouwen, noemen wij
het ook wel.’

Ook de duurzame inspanningen worden gestaafd
door certificeringen. Als eerste bedrijf in de
sector wil Oskam het BREEAM-NL vierster-
renkeurmerk verkrijgen. ‘De audit is in de afron-
dende fase. Op de CO2-Prestatiecladder nemen
we nu niveau 3 in. Ambitie is om de hoogste
trede te bereiken.’

Om CO2-uitstoot te beperken, vervoert Oskam
afval als het kan zoveel mogelijk via het water.
‘De haven van Lage Weide is voor ons een uit-
komst.” Sinds 1997 is het bedrijf tot volle tevre-
denheid in dit gebied gevestigd. Van Rooijen is
ook zeer actief binnen de Industrievereniging
Lage Weide. Jarenlang als bestuurslid, sinds
kort als voorzitter. ‘Als het gaat om bereikbaar-
heid en uitstraling heeft het bedrijventerrein
een metamorfose doorgemaakt. Lage Weide is
booming.’

Oskams oog voor de omgeving blijkt ook uit
de maatschappelijke verantwoordelijkheid.
‘Wij onderzoeken bijvoorbeeld samen met de

gemeente of mensen met afstand tot de arbeids-
markt binnen het bedrijf geplaatst kunnen wor-
den. Bij aanbestedingen wordt altijd ruim voldaan
aan de eisen op het gebied van social return. Niet
omdat het moet, maar omdat we het vanzelfspre-
kend vinden.” In het verlengde daarvan is Oskam
al decennialang enthousiast sponsor van sport-
teams en -evenementen. ‘Mede daardoor is ons
groen en geel een bekend beeld in de regio.’

Met vijftig jaar historie als stevig fundament
ziet Van Rooijen de toekomst met vertrouwen
tegemoet. ‘Steeds meer gebouwen krijgen een
andere bestemming. Daarom winnen specialis-
men als renovatiesloop en asbestverwijdering
verder aan belang. Kansen zijn er ook voor
onze calamiteitendienst. Mensen en machines
zijn snel ter plaatse om ondersteuning te bieden
bij brandschade, stormschade, wateroverlast,
asbestbesmetting of het opsporen van conventio-
nele explosieven. Het calamiteitennummer
030-6666666 is daarvoor 24 uur per dag, 7
dagen per week bereikbaar. Verder zijn we alert
op verdere uitbreiding van activiteiten als de
markt daarom vraagt. Want one-stop shopping
blijft onze grote kracht. Samen voor het beste
resultaat!’

Oskam Groep - T 030-6666666
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