
Vanuit bovenstaand gegeven startten Wim de 
Rooij en Henk Klein Gunnewiek in een gerestau-
reerd pand in Culemborg het samenwerkingscol-
lectief POMbetuwe. Begin 2016 groeide dit 
netwerk uit tot een groep van 24 professionals die 
samen aan de slag gaan met de vraag achter de 
vraag. De professionals van POMbetuwe hebben 
expertise op het gebied van strategie, organisatie-
problematiek, communicatie, marketing, HRM, 
logistieke processen, huisvesting, procesbegelei-
ding en coaching.

Aanpak
In samenwerking met de opdrachtgever maakt 
POMbetuwe de analyse om vraagstukken hel-
der te krijgen en daarmee aan de slag te gaan. 

Een opdrachtgever zei: ‘Ik wil betere resultaten 
met mijn groep.’ Maar eigenlijk was de vraag: 
‘Ik heb meer verbonden medewerkers nodig, 
hoe realiseer ik dat?’ “Vanuit een salesvraag 
kwamen we zo op een coachvraag”, legt Henk 
Klein Gunnewiek uit. “Effect was dat met de 
betere groepsdynamiek de resultaten structureel 
verbeterden.” Als oprichters zijn Wim en Henk 
het vaste contact naar de opdrachtgever en 
zorgen zo voor de continuïteit.

Maatwerk
Klein Gunnewiek: “We merken dat organisaties 
praktische en uitvoerbare oplossingen willen 
die rekening houden met toekomstige ontwik-
kelingen.” Dit betekent dat Wim en Henk 

kijken welke expertise, en dus welke profes-
sionals, het beste passen bij de vraag van de 
opdrachtgever.

De andere insteek
Antwoord op de juiste vraag, passende tarieven 
door een platte organisatie en brede aanvullende 
expertises vanuit professionals. n

Wat is eigenlijk uw vraag?

Maak eens een afspraak met Wim of Henk voor 

een goed gesprek.

Wim: 06 3654 3417     Henk: 06 3367 0397

Havendijk 2, Culemborg

Info@POMbetuwe.nl www.POMbetuwe.nl

Wim de Rooij en Henk 
Klein Gunnewiek zijn 
de mannen achter 
samenwerkingscollectief 
POMbetuwe. Wim de 
Rooij: ”Ervaring leert dat 
zeventig procent van de 
opdrachtgevers niet direct de 
juiste vraag stelt. Er zit dan 
een vraag achter de vraag. 
Die vraag komt tot de kern 
en is het vertrekpunt voor de 
oplossing. Het begint dus 
met de juiste vraag helder 
te krijgen. Wat POMbetuwe 
onderscheidt is dat wij veel 
energie steken in het zoeken 
naar de juiste vraag.” 

POMbetuwe – Wij steken anders in! 

Zeventig procent opdrachtgevers 
stelt niet de juiste vraag

ADVERTORIAL

32 U T R E C H T  B U S I N E S S  |  N U M M E R  5  |  N O V E M B E R  2 0 1 6


