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Met Standbouw Prins Design een onbezorgde beursdeelname

Wie heeft zich niet afgevraagd, al rijdend over de Wethouder Schou-
tenweg in Culemborg: "Wat voor bedrijf schuilt er achter die grote let-
ters?' Standbouw Prins Design aan de Costerweg heeft niet alleen een
herkenbaar pand maar is vooral een begrip in de wereld van de stand-
bouw. Al meer dan 32 jaar draait het bedrijf mee in de dynamische we-
reld van de standbouw in Nederland en de rest van Europa. “Met een
klein team van zes man en de hulp van freelancers werken we gemid-
deld 60 tot 80 stands weg per jaar variérend van 10m? tot 200m?”,

aldus woordvoerder Erik de Gier.

De voorbereiding van een beursdeelname is al-
tijd een tijdrovende en een ingewikkelde bezig-
heid. “Het begint a bij doelstellingen opstellen
voor sales, naamsbekendheid, bemanning van
de stand, wat gaan we presenteren, koffie of een
tap enzovoort”, licht hij toe. “Daarna een bud-
get opstellen, inschrijven en noem maar op. Oh
ja, we moeten ook nog een stand hebben met
alevoorzieningen. Dat laatste is voor veel be-
drijven een lastige hobbel. Dat is waar Stand-
bouw Prins Design juist goed inis. Wij vertalen
de doel stellingen en ideeén in een concept. Dit
concept wordt omgevormd in een uiteindelijk
ontwerp waarbij kwaliteit, technisch uitvoer-
baarheid én prijs voorop staat.”

Het gaat er volgens hem om dat de klant tijdens
het ontwerpproces een goed gevoel krijgt enal

enthousiast wordt, zin krijgt in de beursen zich
niet druk hoeft te maken over de stand. “Wij
zorgen voor de stand en regelen ales erom heen
(electra, water, takels etcetera). De klant moet
enkel zorgen dat die aanwezig is zodra de beurs
open gaat. Dat noemen wij full-service.”

Chemie

Een standbouwbedrijf kies je niet zomaar. Be-
drijven zoeken een partner om daar jarenlang
mee te werken. Er moet dus een bepaal de che-
mie zijn tussen de klant en de standbouwer wat
resulteert in iedere keer weer een onderschei-
dende beursdeelname zonder zorgen. “Wij zijn
dan ook best trots om te melden dat het grootste
gedeelte van onze klanten a meer dan 15 jaar
bij ons hun stand laten bouwen. Dat heeft ge-
woon te maken met vertrouwen.”
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Compleet machinepark

Wat niemand weet, is dat Prins sinds 2012 be-
zig ismet een vernieuwingsslag. Zoiser een
nieuwe huisstijl ontwikkeld, die beter aansluit
bij het huidige karakter. “Naast het nieuwe ui-
terlijk zien we @ de eerste resultaten van de
kostenbesparingsplannen. Zoals: efficiénter
werken, meer gebruik maken van ons assorti-
ment, scherper inkopen en besparen op admi-
nistratie door nieuwe softwareoplossingen.”
Onderdeel van de vernieuwing is ook de zijstap
naar de interieurbouw. “De kennis en de kunde
wasal in huis, maar met het aankomende nieu-
we formaat zaag hebben we het machinepark
compleet. Dus ook voor ontvangstruimtes,
spreekkamers, showrooms en winkelruimtes
kan iedereen bij onsterecht.”

Dit isin een notendop wat er zich afspeelt ach-
ter die grote | etters. Bent u op zoek naar een be-
trouwbare partner voor uw beursdeel name of
andere interieurprojecten, aarzel dan niet en
stap even binnen of stuur een mailtje naar
Standbouw Prins Design. B

Standbouw Prins Design - Costerweg 4
4104 AJ Culemborg, Tel: +31(0)345-519335
www.standbouwprinsdesign.nl
info@standbouwprinsdesign.nl
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