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PROFIEL

De lokale betrokkenheid van

Rabobank Barneveld-Voorthuizen

De lokale economie is belangrijk, helemaal in een ondernemende gemeente als Barneveld. Dit
geldt ook voor Rabobank Barneveld-Voorthuizen. Lokale betrokkenheid en kennis delen zijn
belangrijke pijlers voor de bank. Aan het woord is Dick van den Boogert, sinds kort woonachtig in
Voorthuizen en manager Zakelijke Relaties bij Rabobank Barneveld-Voorthuizen.

“Het betrokken zijn bij elkaar, is kenmer-
kend voor deze regio”, vertelt Van den
Boogert. “Wij willen graag al's bank onze
dienstverlening afstemmen in de levens-
cyclus van onze klanten. Een starter,
doorgroeier, iemand die een bedrijf over-
draagt of een ondernemer die wil investe-
ren. Elke fase vraagt iets anders van ons
asbank. Met één gemene deler: door
persoonlijke betrokkenheid bij lokale
events, netwerken en het delen van ken-
nis proberen we meer te betekenen voor
lokale ondernemers.”

Klaar voor de start?

Een starter zit qua ondernemen in een
specifieke fase. Netwerken en kennis
delen isvoor hen belangrijk. Recent heb-
ben we bijvoorbeeld deelgenomen aan
het startersevent van ZZP Valley. Een
mooi initiatief waarbij de Rabobank haar
klanten wijst op een breder perspectief
dan alleen de bank.

Samen sterk

In complexe situaties bijvoorbeeld als het
gaat om spronginvesteringen zitten we
met de klant aan tafel. In de huidige eco-
nomische situatie krijg je a's bank meer
te maken met bedrijfsoverdracht.

“Ondernemers overwegen om het bedrijf
over tedragen, d dan niet aan familie”,
vertelt Van den Boogert. “Er komt (finan-
cieel) veel kijken bij bedrijfsoverdracht.
In zo'n situatie fungeren wij als gespreks-
partner en adviseur voor zowel de opvol-
ger a's de overdragende partij. Onze
zakelijke accountmanagers zetten bij de
opvolgers onze betrokkenheid voort.
Onze collega's van Private Banking
betrekken we bij de overdragende partij
om hen te adviseren.” Als het van toege-
voegde waarde is, schakelen we voor
ondernemers branchespecialisten uit onze
organisatie in. Kennis over een bepaalde
sector en de ontwikkelingen in de
markt(en) biedt aan onze klanten de
mogelijkheid zich te onderscheiden van
de concurrentie.

Online

Veel bankzaken zijn tegenwoordig een-
voudig te regelen via de site. Niet alleen
voor particulieren, maar ook voor onder-
nemers. Ook biedt de Rabobank de
Kennisapp aan. Dit is een applicatie met
sector- en landenkennis van de Rabobank
met actuele informatie uit de markt. Van
den Boogert: “Deze app is niet specifiek
VOOr onze regio, maar we attenderen onze

klanten er wel op. De informatie bestaat
uit actuele branche-informatie uit ver-
schillende sectoren en kan ondernemers
interessante inzichten bieden.”

Netwerken

Samen met verschillende accountants
organiseert Rabobank Barneveld-
Voorthuizen regelmatig events. Van den
Boogert: “Op deze manier zorgen we dat
we vanuit dezelfde focus en ontwikkeling
naar onze (gezamenlijke) klanten blijven
kijken. Hier steken we lokaal veel energie
in, omdat er een groot zakelijk netwerk in
Barneveld is. Bovendien zorgen we voor
zichtbaarheid in de lokale omgeving.
Voor de organiserende partijen, maar ook
voor de ondernemers zelf.” |

Meer informatie?

Heeft u vragen over het miniMasters-programma,
neem contact op met Esther Bettink van de afdeling
Communicatie van Rabobank Barneveld-Voorthuizen.
T(0342) 477 470

M communicatie@barneveld-voorthuizen.rabobank.nl
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