TRANSPORT & LOGISTIEK

Afgelopen voorjaar heeft de
Logistieke Hotspot Rivierenland
(LHR) voor de tweede maal deel-
genomen aan de handelsreis van
de provincie Gelderland naar
China. De interesse vanuit China
voor handel met en in Europa en
Nederland neemt toe. De con-
tacten die de LHR in de eerste
reis in 2013 heeft gelegd met
Chinese partners zijn in deze
tweede reis verder aangehaald.

Dit leidt tot een tegenbezoek van Chinese
vertegenwoordigers in oktober en de onder-
tekening van een Memorandum of
Understanding tussen Chinese partijen en de
Logistieke Hotspot voor een verdergaande
samenwerking.

Tijdens de handelsreis naar China bleek dat
het bezoek van de Chinese premier Xi
Jingping en zijn vrouw aan Nederland in
maart, waarbij hij Nederland the gateway to
Europe noemde, in China niet onopgemerkt
is gebleven. De Gelderse delegatie, met de
Gelderse gedeputeerde Economische Zaken
Connie Bieze in de gelederen, werd met
grote belangstelling ontvangen. In China

Bezoek aan de internationale haven in Xiamen april 2014. (vinr) Harold van den Broek: Combipakt Nijmegen, Wils
Kloos: Oost N.V., Marie-Jose Pijnenburg: Logistieke Hotspot, Jan Looman: Logistieke Hotspot, Zhang Liwei: directeur
haven Xiamen, Conny Bieze: gedeputeerde, Dorien Mulderije: loco-burgemeester Bronckhorst, Francien Knoops:
directeur e.z. Gelderland, medewerker havenbedrijf Xiamen.

hebben de vertegenwoordigers van de LHR
gesprekken gevoerd met individuele onder-
nemingen die hun banden met Europa wil-
len ontwikkelen en met ondernemersvereni-
gingen zoals de Xiamen International
Freight Forwarders Association, een samen-
werkingsverband van ruim 200 logistieke
dienstverleners, en de Xiamen logistics
association met ruim 500 leden.

Chinese logistieke dienstverleners nemen
een steeds grotere rol in binnen de totale

logistieke keten van hun klanten en willen
van daaruit meer positie in gaan nemen in
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Europa. Voor Rivierenland is dit een interes-
sante kans. Tegelijkertijd bood het bezoek
de kans om de Chinese partners duidelijk te
maken wat Nederland, Gelderland en
Rivierenland voor hen kunnen betekenen.
Met name de relaties en netwerken die
bedrijven uit Rivierenland binnen Europa
hebben zijn voor de Chinese bedrijven van
groot belang.

De Xiamen Logistics Association komt in
het najaar met een delegatie naar Nederland.
Dan zal een MOU worden ondertekend tus-
sen de Xiamen Logistics Association, de
provincie Gelderland en de Logistieke



In juli 2014 was er een ontmoeting met een delegatie van de Xlamen
Logistic Association, die medio oktober naar Rivierenland komt.

Hotspot waarin afspraken over verdere samen-
werking zijn vastgelegd.

“De betrokkenheid van de logistieke hotspots
en de directe banden met het regionale
bedrijfsleven hebben een grote toegevoegde
waarde in deze handelsreizen”, bevestigde
Connie Bieze de waarde van de reis. “Juist
omdat wij als provincie daarmee in staat zijn
Chinese bedrijven en associations direct te
koppelen aan de bedrijvigheid in Gelderland.
Dat dit nu al leidt tot een MOU is een bijzon-
der waardevolle eerste stap.’

Ondertussen zit de LHR in Nederland ook niet
stil. Eind augustus wordt formeel de Stichting
Logistieke Hotspot Rivierenland opgericht,
van waaruit alle activiteiten worden uitgevoerd
en gecoordineerd. Deze activiteiten zijn han-
delsbevordering, acquisitie van bedrijven,
ondersteuning van innovatie en ontwikkeling
in de regio en projecten ter versterking van de
logistieke positie van Rivierenland.
Momenteel zijn de projectleiders Smaal en
Looman druk bezig met het werven van bedrij-
ven die deelnemen aan de Stichting. Looman:
‘Voor bedrijven in de regio is dit een grote
kans. Bedrijven die deelnemen aan de LHR
verbinden we met een groeiend nationaal en
internationaal netwerk van partijen die geinte-

resseerd zijn in de Europese markt. Hieruit
kunnen voor Rivierenlandse bedrijven extra
activiteiten voortvloeien op het gebied van
transport en logistiek, im- en export en op het
gebied van financié€le en overige dienstverle-
ning. En andersom, hoe meer bedrijven deelne-
men aan de LHR, hoe sterker de LHR kan ope-
reren in dit netwerk’.

Anton Mauritz (Commissaris LHR en
Rivierenlandse ondernemer): ‘Ik ben vanaf het
begin betrokken bij de Logistieke Hotspot.
Voor ons als ondernemers is de ontwikkeling
van de Logistieke Hotspot heel belangrijk. Niet
alleen om Rivierenland nationaal en internatio-
naal steviger op de kaart te zetten, maar ook
doordat de Logistieke Hotspot allerlei projec-
ten voor ons als ondernemers initieert, die we
individueel als bedrijf moeilijker van de grond
kunnen krijgen en waar we wel veel aan kun-
nen hebben. In die projecten en de andere
zaken die de Logistieke Hotspot organiseert
ontmoeten ondernemers elkaar hetgeen goed is
voor de onderlinge bekendheid en ook de band
tussen de ondernemers hier in de regio. Wel
moeten we ons blijven realiseren, think big, act
small, en dat doen we door actief mee te doen
en aan te sluiten bij deze nieuwe ontwikke-
ling.’

De LHR start een aantal concrete projecten op
waar Rivierenland logistiek sterker van wordt.
Voorbeelden daarvan zijn een control tower,
waar met betrokkenheid van Oost NV en in
nauwe samenwerking met het bedrijfsleven
logistieke stromen efficiénter worden aange-
stuurd en nieuwe modaliteiten worden ontwik-
keld. Een voorbeeld hiervan is het bundelen
van goederenstromen vanuit de regio richting
Duisburg van waar ze dan verder per trein
worden vervoerd door Europa. Als dit verder
groeit, wordt een railterminal in de regio kans-
rijker. Momenteel wordt dit verkend, waarbij
ook het Havenbedrijf Rotterdam betrokken
wordt.

LHR werkt hierbij in Gelderland nauw samen
met zowel Oost NV als de twee andere logis-
tieke hotspots in Zuid-Gelderland, namelijk de
stadsregio Arnhem/Nijmegen en de Liemers.
Hierdoor ontstaat naast de eerder genoemde
activiteiten ook een efficiént en doeltreffend
kenniscentrum.

Participatie in de Stichting LHR kan eenvou-
dig door aankoop van certificaten. Het betreft
hier een eenmalige investering vanaf 200 certi-
ficaten a €6,75 per stuk. ll
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