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INDUSTRIELE EN MEDICINALE GASSEN

Huisman Gassen en Lastechniek

Koudetechniek en industriéle

Huisman Gassen en Lastechniek opereert in
een dynamische markt. Het Tielse familiebe-
drijf aan de Marconistraat op industrieterrein
Kellen levert landelijk zowel industriéle als me-
dicinale gassen aan de meest uiteenlopende
branches. Daarnaast is Huisman specialist in
geavanceerde apparatuur. Bij leveringen, on-
derhoud, inspecties en veiligheid staat per-
soonlijk contact met de klant altijd centraal.

Wat in 1976 begon als een bescheiden handelsbedrijfje in
potgrond, turf en tuinproducten is in de afgelopen veertig jaar
uitgegroeid tot een gespecialiseerde onderneming die landelijk
actief is in twee segmenten: Huisman Gassen bevoorraadt de
industrie en Huisman Mediap richt zich op medicinale gassen

en bijbehorende apparatuur voor de gezondheidszorg. Inmiddels
staat de tweede generatie van het familiebedrijf aan het roer: na
dertig jaar heeft Joost de dagelijkse leiding overgenomen van zijn
ouders en opereert Huisman als zelfstandige speler in een gespe-
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gassen dankzij innovaties
steeds milieuvriendelijker

cialiseerde branche. Met een eigen cilinderpark, importeurschap
van SOL lasapparatuur en ISO certificering voorziet de Tielse
onderneming vanuit de vestiging op industrieterrein Kellen lan-
delijke afnemers in uiteenlopende branches van hoogwaardige
gassen en lasapparatuur. Inmiddels zijn 21 medewerkers dage-
lijks door heel Nederland bezig met orderverwerking, leveringen,
keuringen, service en onderhoud.

Aandacht voor duurzaamheid

Bij koudetechniek en gassen staan veiligheid en kwaliteit uiter-
aard voorop. De laatste jaren is er ook steeds meer aandacht
voor duurzaamheid, vertelt Joost Huisman. “Naast het leveren
van gassen en lasapparatuur bieden wij daarom ook onderhoud,
zowel op eigen apparatuur als voor derden. Ter vergelijking:
Amerika is een echte wegwerpmarkt, product wordt gekocht en
functioneert het niet meer dan wordt het weggegooid. Wij keu-
ren alle apparatuur en zorgen op deze manier voor een langere
levensduur. Ook het afvoeren van gebruikte materialen gaat vol-
gens strenge milieuvoorschriften.” Joost Huisman merkt dat ook
afnemers steeds meer bezig zijn met verantwoord ondernemen.
“Er worden nieuwe koelgassen ontwikkeld die beduidend minder
belastend zijn voor het milieu. Ook CO, emissiebeperking heeft
de volle aandacht van de branche. In de toekomst is nog veel



winst te verwachten door de snelle, technologische ontwikke-
lingen op dit gebied.”

Persoonlijk contact

Naast duurzaamheid en innovatie investeert Huisman volop in
persoonlijk contact met de klant. “Hiermee onderscheiden we
ons van de grotere spelers”, stelt Joost Huisman. “Onze klan-
tenservice is 24/7 bereikbaar; bij ons krijg je wel een inge-
sproken bandje te horen, maar je kunt met een keuze direct
met een medewerker worden doorverbonden. Rechtstreeks
contact met de klant wordt zeer gewaardeerd. In de loop der
jaren kennen we leveranciers en afnemers bij naam en weten
we welke producten ze gebruiken. Voor klanten geldt dit als
onze kracht: we leveren toegevoegde waarde door persoon-
lijke aandacht. Bij grotere bedrijven komen ze niet verder
dan contact met een orderdesk, wij staan klanten uitgebreid
te woord en geven waar nodig extra advies over veiligheid of
informatie over nieuwe producten.”

Aansprekende projecten

Huisman heeft inmiddels een groot aantal aansprekende
projecten uitgevoerd door heel Nederland en zelfs in Belgié,
Duitsland en Engeland. Momenteel wordt er gewerkt aan een
project van Retail Technics, waar bij bestaande winkels van
Albert Heijn het koelgas in de installatie wordt omgezet naar
alternatief koelgas van Dupont met een lagere GWP waarde.
Joost Huisman: “In een half jaar worden een honderdtal win-
kels in ons land aangepakt. Met name in de voedingsindustrie
speelt koudetechniek een grote rol om te kunnen produceren
en te verkopen. Niet alleen producenten maar ook een bakker,
slager en groenteboer moet uit hygiénisch oogpunt beschikken
over de juiste apparatuur, zodat kwaliteit en houdbaarheid van
het voedsel gegarandeerd is.”

Gassen van levensbelang

Ook de medische sector kan niet zonder gassen. “Door ver-
anderende wet- en regelgeving wordt zuurstof tegenwoordig
gezien als medicijn”, legt Joost Huisman uit. “Dit heeft natuur-
lijk consequenties voor de wettelijke voorschriften waaraan
zo’n product moet voldoen.” Huisman Mediap richt zich spe-
cifiek op toelevering van medicinale gassen en specialistische
apparatuur, zowel aan particulieren als aan ziekenhuizen en
zorginstellingen. Het productassortiment is gedifferentieerd:
van lymfodeemtherapie, drink- en sondevoeding, vaculimpom-
pen tot pijnbestrijding en aerosoltherapie.

Alles onder één dak

Bij de vestiging van Huisman aan de Marconistraat zijn alle
bedrijfsactiviteiten onder één dak gevestigd. Buiten op het
terrein staat een imposante rij gascilinders en aanverwante pro-
ducten keurig opgesteld. Binnen staan logistieke medewerkers
rechtstreeks in contact met de kantoorafdeling. “Wij houden de
lijnen bewust kort”, benadrukt Joost Huisman. “Wat dat betreft
zijn we nog steeds een echt familiebedrijf met een no-nonsens
mentaliteit en veel aandacht voor de klant.” De toekomst ziet
Joost Huisman met vertrouwen tegemoet. “Gassen en koude-
techniek zijn blijvende producten, die in heel veel branches
altijd nodig blijven. Wel verwacht ik nog de nodige techno-
logische ontwikkelingen op het gebied van samenstelling en
milieuveiligheid. Uiteraard volgen wij al deze innovaties op de
voet. Pas dan kun je een speler van formaat blijven, met een
eigen identiteit tussen alle grote ondernemingen in onze bran-
che. Daar zijn we best trots op.”

Huisman Gassen en Lastechniek
Huisman Mediap
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