
UNIVÉ WINT INCOMPANY 100 AWARD 2012
Univé is opnieuw uitgeroepen tot beste zakelijke verzekeraar van Nederland. 
In het klanttevredenheidsonderzoek van zakenblad Incompany voert Univé 
met een rapportcijfer7,25 de lijst aan in de categorie Verzekeringen, de hoog-
ste score tot dusver.

Het is alweer de zevende keer dat Univé de Incompany 100 Award wint. Uit 
het onderzoek, uitgevoerd door Blauw Research onder ruim 5.000 zakelijke 
beslissers, blijkt dat Univé in elke categorie (service, prijs, knowhow en resul-
taat) records vestigt. “Klanten zijn gewoon tevredener dan ooit” aldus Incom-
pany. “Univé wint met overmacht, geen van de concurrenten slaagt erin om in 
de buurt van de scores van Univé te komen, een monsteroverwinning.” 

Geef Univé de winnende tip
Commercieel Directeur Robert Schouten van Univé Rivierenland: “We zijn 
uiteraard erg blij met deze positieve waardering van onze klanten. Het inspi-
reert ons om het nóg beter te doen. Ondernemers die ons daarvoor een goede 

tip willen geven, kunnen dit doen op onze speciale actiepagina www.unive.nl/
bestezakelijkeverzekeraar. De indiener van de tip met de meeste stemmen, 
wint een bedrijfsuitje. ”

BUSINESS FLITSEN

“Office 365, veilig en vertrouwd 
via Microsoft in de Cloud.”

Ieder detail bekeken!
www.aspect-ict.nl | info@aspect-ict.nl

Meer informatie: www.startoffice365.nu
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VAN HERWAARDEN: MEER 
DAN EEN TRADITIONEEL
BOEKHOUDBUREAU
“Dat zijn die twee nieuwe jongens van Van 
Herwaarden”, roept de bevolking van Kerk-
driel als ze Edwin Weijgertze en John van de 
Ven tegenkomen. Accountantskantoor Van 
Herwaarden is sinds juli 2011 in handen van 
John en Edwin. 

Zij zijn de frisse wind die het kantoor nodig 
had. In tijden van crisis vinden Edwin en John 
het belangrijk dat de klanten ten alle tijden 
beschikken over actuele fi nanciële informatie.

 “Wij willen onze klanten helpen bij het nemen 
van beslissingen voor de toekomst. Actuele tus-
sentijdse rapportages geven inzicht in hoe het 
bedrijf er nu voorstaat. Daarnaast helpen prog-
noses de gevolgen van beslissingen op de fi nan-
ciële positie inzichtelijk te maken. Actuele in-
formatie gaat verder dan weten welk bedrag er 
op de bankrekening staat.”
 Klanten zijn enthousiast over het duo. John:“Je 
neemt een cliëntenportefeuille van iemand over 
en dan is het belangrijk daar veel energie in te 
steken. Wij zijn per slot van rekening dienstver-
leners. Na de overname hebben wij diverse be-
drijven bezocht. Interesse tonen is belangrijk. 

Zo worden er processen zichtbaar die nodig 
zijn om hen te adviseren.” 
Het jaar 2012 staat in het teken van het verder 
automatiseren van het jaarrekening- en aangif-
teproces alsmede het maken van de omslag van 
werken in het verleden naar adviseren in het 
heden en de toekomst. Wat John en Edwin be-
treft kunnen klanten op ieder moment van de 
dag bij hen aankloppen. Edwin: “Wij willen de 
klant ontzorgen. Daar hoort van alles bij: pro-
actief zijn, meedenken, een luisterend oor bie-
den. En gaat ons iets boven de pet, dan roepen 
we de hulp van andere dienstverleners in uit het 

door ons zorgvuldig opgebouwde netwerk. We 
moeten van elkaars kennis profi teren zodat we 
de klant het meest optimale kunnen bieden.” 

Adres: Kerkstraat 20, 5331 CE Kerkdriel 
Tel:0418-631992, 
Website: www.herwaarden-accountants.nl

Fotografi e: Juliadeboer.com
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