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BEDRIJFSWAGENTESTDAG

Als vertrek- en eindpunt was er gekozen 
voor Moeke Mooren, gelegen aan de 
Maas bij Appeltern. Een uitstekende keu-
ze. Naast de idyllische ligging, waren 
ook voldoende faciliteiten aanwezig en 
was er ruime parkeergelegenheid voor de 
deur. Na genoten te hebben van een goed 

verzorgde lunch in het sfeervolle restau-
rantgedeelte, was het tijd voor de briefi ng 
van de bedrijfswagentestdag. Angela 
Kuijpers, accountmanager van Rivieren-
land Business, gaf een heldere uitleg 
over welke auto’s de testrijders konden 
gaan testen en welke route er gevolgd 

diende te worden. Nadat zowel dealers 
als de deelnemers op de gevoelige plaat 
waren gelegd door fotograaf Karim de 
Groot, sprong iedereen enthousiast in de 
auto op weg naar de volgende pleister-
plaats. 

Landweggetjes
Via diverse mooie landweggetjes arriveer-
den de testrijders bij De Gouden Molen in 
Rossum. In deze sfeervolle locatie, gele-
gen aan de rivier De Waal, konden de test-
rijders de bevindingen op hun formulieren 
invullen onder het genot van allerlei bij-
zondere amuses en een drankje. Nadat ie-
dereen de formulieren had ingevuld, was 
het tijd voor de volgende etappe die de 
testrijders naar De Twee Linden in Bene-
den-Leeuwen leidde. Deze route werd vlot 
afgelegd, waardoor iedereen rustig de tijd 
kon nemen om de auto’s aan een grondige 
inspectie te onderwerpen. De bestelwa-
gens werden aan alle kanten bekeken, 
laadruimtes werden opgemeten en er wer-
den diverse vragen op de dealers afge-
vuurd over onder andere prijzen en techni-
sche specifi caties. Menig testrijder en 
dealer bleek verrast over de mogelijkhe-
den van het hotel-restaurant, dat middenin 
het hart van Maas en Waal gesitueerd is. 
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Goed op weg in 
Rivierenland
FOTOGRAFIE: KARIM DE GROOT
SFEERFOTO’S: ANGELA KUIJPERS

Voor de bedrijfswagentestdag 
van Rivierenland Business had-
den de dealers hun beste paard 
van stal gehaald op het gebied 
van bedrijfswagens. Er was veel 
variatie: de testrijders konden 
kiezen uit zowel een kleine 
bestelauto als een grote bus.

Deelnemers:
Stan Cornelissen   TipTopDesigners
Marieke  Cornelissen  Touren op een scooter
Gerrit van Dijk   CBB Nederland
Pieter Herremans  Gemeente Culemborg
Robert Jacobs   SprintWerkt
Raymond Schuurman  TMI Technische Metaal Industrie
Jos Spithoven   Gemeente Culemborg
Marc Tempel   MediCover
Jurgen Versteegh  J. Versteegh hoveniersbedrijf
John Vercouteren  DSA Express & Logistics
Marleen van Lith  MediCover
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De deelnemers van de bedrijfswagentestdag namen hun taak als testrijder serieus.



Netwerken
Na de bevindingen genoteerd te hebben 
en gesmuld te hebben van voortreffelijk 
smakende hapjes en een drankjes, gingen 
de deelnemers op weg naar de volgende 
locatie: d’n Bogerd in Druten. Hier aan-
gekomen werden niet alleen rijervarin-
gen uitgewisseld, maar werd tevens de 
gelegenheid aangegrepen om uitgebreid 
te netwerken. 

Het culturele centrum had alles tot in de 
puntjes geregeld en liet daarmee merken 
ook perfect in te kunnen spelen op de 
wensen vanuit de zakelijke markt. Er 

werd goed voor de inwendige mens ge-
zorgd, maar de volgende auto’s stonden 
alweer klaar voor de test. De laatste route 
voerde iedereen weer terug naar Moeke 
Mooren. Eenmaal daar aangekomen kon-
den nog extra ritjes gemaakt worden met 
auto’s die goed in de smaak waren geval-
len bij de deelnemers. Tijdens het 
driegangen-diner was er voldoende tijd 
om gezellig te socializen met elkaar. Aan 
het einde van de dag keerde iedereen te-
vreden huiswaarts, met veel contacten en 
diverse (rij)ervaringen rijker.  

Diverse autodealers uit de regio verleenden hun 
medewerking aan de bedrijfswagentestdag.
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Dealers
Van Hunnik Autogroep
IVECO Schouten
Van Kerkhof & Visscher B.V.
Mulders Autobedrijf B.V.
Wensink 

Locaties
Moeke Mooren
De Gouden Molen
De Twee Linden
d’n Bogerd

De autotestdag kwam 
mede tot stand dankzij:
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‘Het was een topdag!’

BEDRIJFSWAGENTESTDAG

Deelnemers unaniem positief over bedrijfswagentestdag

Rivierenland Business was benieuwd naar de ervaringen van de testrijders. Een greep uit de reacties: 

Jurgen Versteegh, J.Versteegh Hoveniersbedrijf: “De bedrijfswagentestdag  was 
voor ons een leuke ervaring,  want binnen ons bedrijf hebben we te maken met ver-
schillende bedrijfswagens. Deze zetten we voor verschillende werkzaamheden in. Het 
was leuk om te ervaren hoe de verschillende merken en typen zich gedragen op de 
weg. Normaal gesproken blijf je bij hetzelfde merk en ga je niet alle merken proberen.”

Stan Cornelissen, TipTopDesigners.nl: “Voor ons was de bedrijfwagentestdag ideaal, 
aangezien wij heel veel verschillende bedrijfswagens rijden. We kunnen ook nieuwe 
klanten adviseren voor de desbetreffende bedrijfswagens. Daarnaast was er voor ons 
genoeg mogelijkheid om te netwerken zodat wij onze producten en diensten konden 
aanbevelen!”

Gerrit van Dijk, CBB Nederland: “Nadat we hadden genoten van een heerlijke lunch 
gingen we met de auto diverse stoplocaties langs en  kreeg je een indruk hoe de be-
drijfsauto’s steeds meer comfort krijgen. Wel viel op dat enkele auto’s meer zijn uitge-
rust en gericht op de montagemedewerkers  dan andere. Sommige stoelen vond ik wat 
aan de korte kant of konden niet ver genoeg naar achteren om een goede zit te krijgen. 
Onze mensen zijn niet standaard en daar wordt nog te weinig aan gedaan, al waren er 
ook auto’s bij die dit wel hadden. Al met al een leerzame dag om een inzicht te krijgen 
wat er zoal rondrijdt en welke auto bij je bedrijf zou passen. Na afl oop nog een heerlijk 
diner gehad bij Moeke Mooren. Het was een leerzame dag, bedankt!”

Marieke Cornelissen, TourenopeenScooter: “Voor ons als scooterverhuurbedrijf is het 
leuk om mee te doen aan een bedrijfswagentestdag. Hierin kunnen wij kijken naar wat 
de mogelijkheden zijn voor een nieuwe bedrijfswagen. Wij brengen en halen scooters 
op locatie. Daarnaast kunnen we mensen attent maken op onze bedrijfsuitjes!”

John Vercouteren, DSA Express & Logistics: “De bedrijfswagentestdag is mij zeer 
goed bevallen. Ik ben tot de conclusie gekomen dat het misschien handig is om in de 
toekomst bij de aanschaf van nieuwe bedrijfswagens ook mijn chauffeurs in het aan-
kooptraject te betrekken. Bij enkele merken waar ik een vooroordeel had, werd ik aan-
genaam verrast.”

Marc Tempel en Marleen van Lith, Medicover: “Medicover veiligheidstrainingen uit 
Tiel, de alleskunner op het gebied van onder andere BHV, VCA, NEN en Intern trans-
port opleidingen, is zeer lovend over de perfecte organisatie van de bedrijfsautotest-
dag. Door het ruime beschikbare aanbod, kon Medicover zich alvast oriënteren op de 
noodzakelijke uitbreiding van haar wagenpark. Tevens zijn er prettige contacten gelegd 
met medetestrijders.”

Robert Jacobs, SprintWerkt: “De dag op zich was tot in de puntjes geregeld. Er was vol-
doende tijd om te netwerken naast het testrijden in de diverse auto’s en het maken van 
testverslagen. De stoplocaties waren erg mooi gesitueerd en inclusief hapjes en drankjes. 
Tot slot werd de dag afgesloten met een smakelijk diner. Al met al een topdag, bedankt!”
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De echte kenners, en dat zijn er vele, weten het al veel langer: het is niet alleen 

in het voorjaar en de zomer volop genieten bij Moeke Mooren in Appeltern. Ook 

in het najaar en de winter, is Moeke Mooren ‘the place to be!’ Uiteraard zijn Sint-

Nicolaas en Kerstmis ware blikvangers op de agenda van de komende maan-

den, maar het brede scala aan faciliteiten en activiteiten zorgt ervoor dat het 

ook de komende maanden, elke dag van de week,  goed toeven is bij ‘Moeke’!

Wie met Sint-Nicolaas voor een extra verrassing wil zorgen, komt op zondag 2 

december in Moeke Mooren voor een speciale Zwarte Pieten brunch. Eerst ge-

niet u samen met de kinderen, en uiteraard de Zwarte Pieten, van een heerlijke 

brunch bij Moeke Mooren. Daarna gaat u aan boord van  partyschip De Sluizer. 

Tijdens de brunch zorgen de Pieten voor het nodige amusement.

Kerst- en hotelarrangementen 2012
Natuurlijk is Moeke Mooren tijdens de kerstperiode fraai versierd. Op eerste en 

tweede Kerstdag verwent u zichzelf met een arrangement voor het hele gezin. U 

wordt om 11.30 uur in kerstsferen ontvangen voor een uitgebreid Kerst Brunch-

Buffet. Om 14.00 uur begint uw rondvaart met De Sluizer. Tijdens de rondvaart 

geeft recreatie- en natuurgebied ‘De Gouden Ham’ zijn winterse schoonheid 

prijs. Tijdig reserveren is aanbevolen. Dat geldt ook voor het speciale Kerst 

Hotelarrangement. Als u Kerst 2012 écht onbezorgd wilt genieten, reserveert u 

dit arrangement in het vier sterren hotel van Moeke Mooren. U leest er alles over 

op onze site.

Bowlen, steengrillen, dineren 
Lange winteravonden zijn bij uitstek geschikt om gezellig door te brengen met 

familie en vrienden. Bij Moeke Mooren combineert u een avondje actief bezig 

zijn met lekker eten. Op de bowlingbanen kunnen de krachten worden gemeten, 

terwijl de oud-Hollandse spelen zorgen voor de sfeer van vroeger. Hongerig 

geworden schaart u zich rond de steengrill of schuift u aan voor een voortref-

felijk diner. Deze actieve arrangementen zijn overigens ook tijdens de Kerst te 

boeken.

Zakelijk en feestelijk genieten
Moeke Mooren biedt u tal van mogelijkheden, zowel zakelijk als feestelijk! Zo 

kunt u bij Moeke Mooren trouwen, recepties geven, uw verjaardag vieren of u 

organiseert bij ons uw vergadering of zakelijke bijeenkomst te land, maar ook 

op het water.

Door de diverse verschillende ruimtes met elk een eigen ambiance, creëert u 

voor iedere bijeenkomst de juiste sfeer. 

En dat alles op een unieke locatie.

Moeke Mooren, Blauwe Sluis 1b Appeltern. Telefoon: 0487 – 54 18 72. 

E-mail: info@moekemooren.nl  Website: www.moekemooren.nl

Moeke Mooren is ook ’s winters 
volop genieten!



SPECIFICATIES

Merk:  Renault

Model:  Master

Type:  L2H2 T33 GB FWD 2.3 dCi FAP

Transmissie: Handgeschakeld

Cilinderinhoud: 2299 cc

Vermogen: 100 pk

Koppel: 285 Nm

Verbruik: 8,2 L / 100 km 

Topsnelheid: 143 km

Uitrusting: airconditioning, cruise control

Laadruimte:  10,8 m3

Verkoopprijs:  Vanaf € 20.090,- (excl. BTW/BPM)

Leaseprijs :  Op aanvraag

Vanafprijs: Vanaf € 20.090,- (excl. BTW/BPM)

Informatie: www.renault.nl / www.uwrenaultdealer.nl 

Stan Cornelissen: “Een enorme auto, 
die met name heel handig is als je grote 
dingen moet vervoeren.  Wanneer je 
veel onderweg bent kun je hier onder-
weg ook zeer goed mee werken. Bo-
vendien is er heel goed nagedacht over 
de plekken waar je iets op kunt ber-
gen.”

Jurgen Versteegh: “We hebben nog 
nooit in een Renault gereden, maar de 
Renault Master bevalt goed. Bovendien 
is de auto in aanschaf helemaal niet zo 
duur.”

Jos Spithoven: “Wanneer je veel in- en 
uit moet stappen vind ik de instap iets 
aan de hoge kant. Het zicht op de weg 
is heel goed en er zijn voldoende veilig-
heidsvoorzieningen. Een gewillige auto 
waarmee je goed voor de dag kunt ko-
men.”

Raymond Schuurman: “Hoewel ik ‘m 
wel wat zwaar vind sturen, geeft deze 
auto je wel een veilig gevoel doordat hij 
voorzien is van blindehoekspiegels. 
Door de grote laadruimte is deze be-
drijfswagen ideaal voor het vervoeren 
van grote spullen.”

RENAULT MASTER
DEALER: VAN KERKHOF & VISSCHER

BEDRIJFSWAGENTESTDAG
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SPECIFICATIES

Merk:  Nissan

Model:  NV200

Type:    VAN 4D 1.5L DCI 86PK ACENTA

Transmissie: Handgeschakeld

Cilinderinhoud: 1461 cc

Vermogen: 86 pk

Koppel: 200 Nm / 1750

Verbruik: 5,1 L / 100 km 

Topsnelheid: 158 km

Uitrusting: airconditioning, achteruitrijcamera 

Laadruimte:  4,2 m3

Verkoopprijs:  Vanaf € 12.125 (excl. BTW/BPM)

Leaseprijs :  Op aanvraag

Vanaf Prijs: Vanaf € 12.125 (excl. BTW/BPM)

Informatie: www.nissan.nl / www.uwnissandealer.nl 

Pieter Herremans: “Het comfort is goed en 
je voelt je ook veilig in deze auto. De afwer-
king mag van mij nog wel iets uitgewerkter. 
Ik vind het een echte no-nonsense wagen.”

John Vercouteren: “Voor onze werkzaamhe-
den is de auto iets aan de kleine kant. Het rij-
gedrag is helemaal oké. Prettig vind ik dat hij 
fl exibel en wendbaar is.”
 
Marieke Cornelissen: “Een compacte auto, 
die lekker zit en een handige achteruitrijca-
mera heeft. Het schakelen had wat mij per-
soonlijk betreft wel nog ietsje soepeler ge-
mogen. Het is een leuke auto om te zien.”

Marc Tempel: “Een compact model met fi jne 
stoelen en een stille motor. De instap  vind ik 
een beetje lastig. Wel vind ik de prijs scherp 
voor de kwaliteit die geboden wordt.”

Gerrit van Dijk: “Ik vind dat de Nissan NV200 
redelijk rijgedrag vertoont. Leuk is de achter-
uitrijcamera. Persoonlijk had ik graag meer 
laadruimte gezien. Toch is het al met al een 
leuke bestelauto voor kleine klusjes of voor 
het bezorgen van bestellingen.”

NISSAN NV200

BEDRIJFSWAGENTESTDAG
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DEALER: VISSCHER NISSAN
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 KREDIETSOM LOOPTIJD
IN MAANDEN

TOTAAL PRIJS 
KREDIET

MAANDLAST DEBET
RENTEVOET

€ 10.000,- 60 € 10.000,- €166,67 0,00%
€ 12.000,- 60 € 12.000,- € 200,- 0,00%

De 5+5 actie loopt op nieuwe orders t/m 31 december 2012 (uiterlijk 31 maart 2013 kentekenregistratie). Het betreft een niet doorlopend krediet 

te Tiel. Informatieblad bij GMAC Klantenservice (076-5448932). Uw Opel dealer bemiddelt voor GMAC op basis van een contractuele verplichting. 
Zie www.opel.nl voor de uitgebreide actievoorwaarden.

EFFICIËNT ONDERNEMEN MET DE 5+5 DEAL.
OPEL BEDRIJFSWAGENS

Nu 5 jaar 0% rente + 5 jaar gratis onderhoud.

Tiel, Franklinstraat 2, (0344) 61 61 47
Culemborg, Rolweg 45, (0345) 47 09 60 
www.mulders-gm.nl

Tiel, Franklinstraat 2, (0344) 61 61 47
Culemborg, Rolweg 45, (0345) 47 09 60 
www.mulders-gm.nl

EMISSIEVRIJ. BIJTELLINGVRIJ.
BELASTINGVRIJ. (HOE VRIJ WIL JE ZIJN?)

De AMPERA

Volledig elektrisch aangedreven. 500 km bereik.

NU MET GRATIS LAADPUNTEN 
t.w.v. € 2.600,-

Gemiddeld brandstofverbruik en CO2-uitstoot: liter/100 km: 1,2; kms/liter:  83,33; en/of kwh/100 16,9; CO2 gr/km 27.
Er is een Opel Ampera vanaf € 48.295,- of lease vanaf € 679,- per maand. Prijs incl. BTW, excl. kosten rijklaar maken en verwijderingsbijdrage. De Ampera Love to Load actie is geldig op nieuwe orders van 31 juli t/m 31 december 2012 
met een uiterlijke kentekenregistratiedatum van 31 december 2012 en geldt voor Ampera MY12. Het Love to Load pakket bevat 1 lolo smart op de thuislocatie, incl. vergoeding tot € 400,- excl. BTW voor de basis installatie via The New Motion 
en 1 lolo smart op de kantoorlocatie, incl. vergoeding tot € 500,- excl. BTW voor installatiekosten via The New Motion. Deze actie is niet in te wisselen voor korting in contanten. Kijk voor de complete actievoorwaarden op www.opel.nl. 
Leaseprijs op basis van Full Operational Lease via Opel Leasing, 60 maanden/20.000 km per jaar excl. BTW. Het leasetarief is afgegeven met gebruikmaking van de MIA/Vamil subsidie 2012.



SPECIFICATIES

Merk:  Opel 

Model: Vivaro 

Type:  L2 H1 

Transmissie:  Handgeschakeld

Cilinderinhoud:  2.0 cc

Vermogen:  90 pk 

Koppel:  260 Nm 

Verbruik:  1 op 14.4  

Acceleratie:  (0 tot 100km/u) 19 sec 

Topsnelheid:  145 km/u 

Uitrusting:   Navigatie, radio, cd 30 BT en USB, Execu-

tive pakket, bijrijderstoel, achter deuren 

met ramen 

Verkoopprijs:  € 22.899,- 

Leaseprijs :  € 481,34,- (full operational, 

 obv. 30.000 p/jr, 4 jaar, excl. btw)

Vanaf Prijs:  € 16.990,-

Informatie:  w.kerkhof@mulders-gm.nl

John Vercouteren: “Dit is een comfortabele, 
compacte auto. De prijs-kwaliteitverhouding 
vind ik goed. Bovendien zijn er gunstige 
leasetarieven. Ik zou deze auto aanbevelen 
omdat hij economisch zeer verantwoord is.”

Jurgen Versteegh: : “Mijn eerste indruk van 
deze auto is goed. Het schakelen zou van mij 
wel iets soepeler mogen, maar hij rijdt lek-
ker.”

Marieke Cornelissen: “Wij rijden zelf ook een 
Opel Vivaro, alleen dan met dubbele cabine. 
Het is een mooie auto, die prettig rijdt en 
van alle gemakken voorzien is. Zo is er zelfs 
een knopje voor het schakelen (zuinig rijden). 
Fijn is ook de grote laadruimte en de aanwe-
zigheid van een zesde versnelling.”

Robert Jacobs: “Er zit een grote laadruimte 
in en je hebt goed zicht rondom. Hij heeft 
een mooie afwerking en een luxe bediening. 
Bovendien ligt de Vivaro goed op de weg. 
Met deze auto krijg je veel bus voor weinig 
geld.”

OPEL VIVARO

BEDRIJFSWAGENTESTDAG
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DEALER: MULDERS AUTOBEDRIJF B.V. 
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SPECIFICATIES

Merk:  Opel 

Model:  Combo 

Type:  L2 H1 

Transmissie:  Handgeschakeld

Cilinderinhoud:  1.600 cc

Vermogen:  105 pk 

Koppel:  290 Nm 

Verbruik:  1 op 19.2  

Topsnelheid:  164 km/u 

Uitrusting:  BE pakket, reserve wiel, airco, 

 radio + stuurwiel bediening

Verkoopprijs:  € 16.567,- 

Leaseprijs :  € 389,49, - (full operational, 

 obv. 30.000 p/jr, 4 jaar, excl. btw)

Vanaf Prijs:  € 9.995,-

Informatie:  w.kerkhof@mulders-gm.nl

Pieter Herremans:  “Een vlotte auto die di-
rect stuurt en een goed comfort heeft.  Ik 
voel me wel veilig in deze auto, alleen is de 
neus wat minder zichtbaar. Wanneer er bij-
voorbeeld in hoogte verstelbare stoelen in 
gemonteerd zouden worden, zou dit opge-
lost zijn.”

Marc Tempel: “Hoewel ik even moest wen-
nen aan de ietwat lage instap, is dit wel echt 
een auto waarbij je waar voor je geld krijgt. 
Hij is stevig en comfortabel en de laadruimte 
is mooi ruim. De afwerking is goed en er zit 
een fi jne motor in. Een betrouwbare auto.”

Marleen van Lith: “Wat fi jn is aan deze auto,  
is dat hij in de standaarduitvoering ook al 
heel compleet is. Wil je hem verder uitbrei-
den dan zijn er ontzettend veel mogelijkhe-

den. Het is een ruime bedrijfswagen van 
waaruit je goed zicht op de weg hebt.”

Jos Spithoven: “Deze auto rijdt lekker vlot en 
schakelt goed. Hoewel de garantietermijn 
van mij persoonlijk iets langer zou mogen en 
ik verstelbare stoelen in deze auto mis, zou ik 
beslist met deze auto bij de mensen aan 
durven komen.”

Raymond Schuurman: “Dat de auto aan-
geeft wanneer je moet schakelen en blinde-
hoekspiegels heeft is fantastisch. Hij heeft 
een vlotte rijstijl en stuurt licht. Hoewel de 
bagageruimte wat mij betreft iets groter kan, 
is het wel een ruime auto die geschikt is voor 
kleine klussen.”

OPEL COMBO
DEALER: MULDERS AUTOBEDRIJF B.V.  
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SPECIFICATIES

Merk:  Mercedes Benz 

Model:  Sprinter 

Type:  313 CDI  

Transmissie:  automaat 7 traps  / G-tronic

Cilinderinhoud:  2.143

Vermogen:  95 – 129 (KW-pk) 

Koppel:  305 Nm 

Verbruik:  1 op 9.2  

Topsnelheid:  175 km/u 

Uitrusting:  Gesloten bestel met dubbele cabine 

 professional line (airco 

Laadruimte:  max 17 m3

Verkoopprijs: € 33.500, - 

Leaseprijs :  Maatwerk, vraag naar de mogelijkheden 

 (full operational, obv. 30.000 p/jr, 4 jaar, 

 excl. btw)

Vanaf Prijs:  € 18.990,- ex. ex. 210 CDI Economy 2.8t

Informatie:  www.wensink.nl of 06-23502761

Gerrit van Dijk: “Een fi jne automaat die erg 
rustig is en perfect schakelt. Het dashboard 
is overzichtelijk en de stoelen  zijn zeer com-
fortabel.  Ook is er voldoende laadruimte. 
Een representatieve bedrijfsauto.” 

Pieter Herremans: “Het is een Mercedes, dus 
heb  ik natuurlijk niets aan te merken op de 
representativiteit. Eigenlijk zijn er geen min-
punten te vinden: hij rijdt comfortabel, de af-
werking is mooi en wanneer je er in rijdt heb 
je een hoog gevoel van veiligheid. Prettige 
bijkomstigheid is dat de auto in diverse uit-
voeringen verkrijgbaar is.”

Jurgen Versteegh: “Een mooie degelijke au-
to. Hoewel wat duurder in aanschaf, zou ik 
deze auto wel aan kunnen bevelen.”

Marc Tempel:  “De rijkwaliteiten van Merce-
des komen volledig tot uiting tijdens de 
proefrit: prima geveerd, stil en een heerlijke 
automatische versnellingsbak.  Hoewel de 
auto wat meer kost, is de afschrijving laag en 
is hij de investering dus zeker waard. Een 
topauto!”

MERCEDES SPRINTER
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De nieuwe Citan.
Compacte klasse van Mercedes-Benz.
Als perfecte aanvulling op het brede leverings-

programma voor bestelwagens introduceert

Mercedes-Benz de nieuwe Citan. Compacte buiten-

afmetingen en uitstekende rijeigenschappen zijn het

stoere model op het lijf geschreven. Evenals vooruit-

strevende veiligheid, kwaliteit en zuinigheid. De Citan

wordt geleverd met een rijke standaarduitrusting

waarbij gebruik is gemaakt van hoogwaardige

materialen. Die zorgen in combinatie met een

dynamische diesel- of benzinemotor altijd voor het

onmiskenbare Mercedes-Benz gevoel. Compacte klasse

zoals dat bij Mercedes-Benz heet. De Citan is vanaf nu

leverbaar bij Wensink Nijmegen.

www.mercedes-benz.nl/citan



SPECIFICATIES

Merk:  Mercedes Benz 

Model:  Vito 

Type:  113 CDI Dubbel cabine 

Transmissie:  automaat 5 traps

Cilinderinhoud:  2.143 cc

Vermogen:  100 - 136 (kW-pk) 

Koppel:  310 Nm 

Verbruik:  1 op 12.3  

Topsnelheid:  176 km/u 

Uitrusting:  Ambition line / Luxe dubbel cabine

Laadruimte:  max 17 m3

Verkoopprijs:   € 30.550, - ex. ex. 

Leaseprijs :  Maatwerk, vraag naar de mogelijkheden 

 (full operational, obv. 30.000 p/jr, 4 jaar, 

 excl. btw)

Vanaf Prijs:  € 17.995,- ex. ex. type: 110 economy ka

Informatie:   www.wensink.nl of 06-23502761

Jos Spithoven: “Een goede degelijke nette 
auto. Hij rijdt heerlijk. Een auto waarmee je 
kunt aankomen!”

Marleen van Lith: “Mooie nette auto met 
een comfortabele zit die je een veilig gevoel 
geeft. Je hebt zowel voor- als achterin heel 
veel ruimte. Binnenin is hij voorzien van een 
mooie afwerking. Hij is absoluut representa-
tief.”

Stan Cornelissen: “Een zeer representatieve 
auto. Hoewel bij hogere snelheden wat 
windgeruis, rijdt hij wel heel erg fi jn. Een 
mooie auto voor iedere ondernemer.”

Robert Jacobs: “Deze auto is voorzien van 
een mooie vormgeving en voelt aan als een 
luxe  personenauto.  Hij heeft een redelijk 
sportieve kick-down.  Deze auto is met recht 
de ‘Mercedes onder de bussen!”

Raymond Schuurman: “De Mercedes Vito is 
geschikt voor zowel het vervoeren van een 
aantal personen, maar ook voor bagage en 
gereedschap. Hij rijdt lekker rustig en scha-
kelt soepel. Bovendien is hij overzichtelijk in-
gericht. De bedieningsknoppen op het stuur 
voor de radio en telefoon zijn heel handig.”

MERCEDES VITO
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SPECIFICATIES

Merk:  Fiat 

Model:  Ducato 

Type:  2501LB10 

Transmissie:  Automaat

Cilinderinhoud:  2.300 cc 

Vermogen:  130 pk 

Koppel:  320 Nm 

Verbruik:  1 op 9 

Topsnelheid:  170 km/h 

Uitrusting:   Bleu&me en TOMTOM navigatie voorbe-

reiding 

Verkoopprijs:  € 24.000,- 

Leaseprijs:  op aanvraag (full operational, 

 obv. 30.000 p/jr, 4 jaar, excl. btw)

Vanaf Prijs: € 22.800,- 

Informatie:  www.iveco-schouten.nl 

Marieke Cornelissen: “Een comfortabele au-
to. Wel moest ik even wennen aan de inde-
ling en het feit dat het een automaat is. Ik 
moet wel bekennen dat een automaat bij na-
der inzien toch wel ontzettend fi jn rijdt. De 
stoelen zitten heerlijk en je hebt veel ruimte 
achterin. Deze auto is bovendien van alle ge-
makken voorzien.”

Jos Spithoven: “De Fiat Ducato rijdt soepel 
en is mooi afgewerkt. Het model zou van mij 
alleen nog iets moderner mogen.”

Robert Jacobs: “Deze auto, die niet duur is 
in aanschaf, heeft de uitstraling van een be-
drijfswagen  uit het topsegment. Hij ziet er 
luxe uit en heeft een mooi design. Ik vind ‘m 
heel representatief.”

Raymond Schuurman: “Ik krijg een heel vei-
lig gevoel in deze  bedrijfswagen, mede 
door de dodehoekspiegels.  Hij rijdt lekker 
rustig en heeft weinig last van bijgeluiden. 
Het schakelen gaat bijzonder soepel. Ik zou 
deze auto zeker aanbevelen aan bijvoor-
beeld een klusteam, omdat er genoeg ruim-
te is voor het vervoeren van grote spullen.”

FIAT DUCATO
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SPECIFICATIES

Merk:  Iveco 

Model:  Daily 

Type:  40C15 

Transmissie:  Handgeschakeld  

Cilinderinhoud:  3.000 cc 

Vermogen:  146 pk 

Koppel:  350 Nm 

Verbruik:  (1 op 8) afhankelijk van inzet en belading. 

Acceleratie:  (0 tot 100km/u) afhankelijk van inzet en belading 

Topsnelheid:  begrensd op 160 km/h  

Uitrusting:  voorbereiding TOMTOM navigatie 

Verkoopprijs:  € 26.000,- 

Leaseprijs :  op aanvraag (full operational, 

 obv. 30.000 p/jr, 4 jaar, excl. btw)

Vanaf Prijs:  € 24.000,- 

Informatie:  www.iveco-schouten.nl

John Vercouteren: “Het rijgedrag is uit-
stekend en het comfort is prima. Een 
solide auto, oftewel een werkpaard. Ik 
vind het een echte auto voor aanne-
mers  of voor mensen die in de wegen-
bouw werken.”

Marieke Cornelissen: “Hoewel de auto 
een ietwat grote draaicirkel heeft en wat 
zwaarder schakelt, ben ik wel positief 
over deze auto. Hij ziet er van binnen 
keurig uit en is met name ideaal voor 
hoveniers en grondverzetsbedrijven.”

Marleen  van Lith: “Mijn eerste indruk 
was dat deze auto nogal stug was, maar 
na even gereden te hebben viel dat 
reuze mee. Hij rijdt prima. De Iveco Dai-
ly heeft veel laadvermogen en biedt 
veel opties.”

Gerrit van Dijk: “Deze auto is geschikt 
voor mensen die zware werkzaamhe-
den moeten uitvoeren voor hun werk. 
Hij is groot en geeft je een veilig ge-
voel. De afwerking is mooi en je hebt 
goed zicht rondom. Een representatie-
ve auto voor aannemers.”

IVECO DAILY
DEALER: IVECO-SCHOUTEN
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SPECIFICATIES

Merk:  Citroën

Model :  Jumper

Type:  335 L2H2 3.0 HDi

Transmissie:  Handgeschakeld-6

Cilinderinhoud:  3.0

Vermogen:  107kW/145 pk

Koppel:  350 Nm/1.750 min-1

Verbruik:  7,5l / 100km

Topsnelheid:  160 km/u

Uitrusting:   Bumpers in kleur, Airco, navigatie, cruise-

control, trekhaak, laadruimte-afwerking

Verkoopprijs  € 29.964,- excl. Btw

Leaseprijs:  € 721,15,- 

Vanafprijs:   € 18.245,- excl. Btw

Informatie:  wwww.vanhunnikautogroep.nl

Marc Tempel: “Voor mij een bekende auto, 
met een comfortabel rijgedrag. Hij is mooi 
vierkant, zodat er veel mogelijkheden zijn 
qua laadruimte. Bovendien heeft hij fi jne 
stoelen en een moderne neus. Ik ben van  
mening dat je hiermee veel voor weinig 
krijgt. Zeker met de huidige recessie is deze 
auto daardoor een echte aanrader!” 

Pieter Herremans:  “Het rijgedrag en het 
comfort zijn goed. Hij rijdt en stuurt lekker 
en qua veiligheid is hij dik in orde.  Ik ben 
zeer te spreken over de representativiteit. 
Zelfs de afwerking is mooi. De laadruimte is 
overzichtelijk. Het enige minpuntje vind ik de 
gasrespons, deze kan iets vloeiender.”

Jurgen Versteegh: “Het rijgedrag is vrij 
agressief, met name in de eerste versnelling. 
De prijs/kwaliteit verhouding vind ik uitste-
kend. Ik zou de auto met name aanbevelen 
vanwege de ruimte.”

Gerrit van Dijk: “Een stevige auto met vol-
doende laadruimte. De basisversie vind ik al 
behoorlijk ingericht, wat ik een behoorlijk 
pluspunt vind. Wel mag van mij persoonlijk 
het zitgedeelte iets ruimer.”

CITROËN JUMPER
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SPECIFICATIES

Merk:  Peugeot  

Model:  Partner

Type:  XT 90 e-HDi 

Transmissie:  Handgeschakeld-5

Cilinderinhoud:  1.600 cc 

Vermogen:  66 kW/90 pk 

Koppel:  215 Nm/1.750min-1 

Verbruik:  4,9/100 km 

Acceleratie:  0 - 100km/u in 12,8 sec 

Topsnelheid:  162 km/u 

Uitrusting:   XT-uitvoering, airco, Connect Sound, bijrijders-

bank, KingPing-imperiaal

Verkoopprijs:  € 15.345,- excl. Btw 

Leaseprijs :  € 428,35,-  

Vanaf Prijs:  va. € 10.895,- excl. Btw

Informatie:  www.vanhunnikautogroep.nl

Robert Jacobs: “Ideaal is de enorme 
laadruimte die deze wagen heeft. Hij 
heeft een vlot rijgedrag, maar zou voor 
mij persoonlijk nog wel iets luxer uitge-
voerd mogen worden. De prijs is goed. 
Een perfecte auto voor aannemers of 
ZZP’ers.”

John Vercouteren: “Hoewel het imperi-
aal wat ruis gaf, ben ik wel positief over 
deze auto. Hij is lekker compact en eco-
nomisch verantwoord.  Kortom, een 
goede auto voor een goede prijs.”

Marleen van Lith: “Deze Peugeot Partner 
is biedt alles wat je nodig hebt. Een fi jne 
comfortabele auto die goed rijdt.”

Stan Cornelissen: “Ideaal voor de druk-
ke ZZP’er die alles netjes in zijn auto wil 
laten liggen. Het schakelen mag van mij 
wel iets soepeler, maar voor de prijs is 
het een mooie auto, waar je goed mee 
voor de dag kunt komen.”

PEUGEOT PARTNER
DEALER: VAN HUNNIK
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