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AUTOTESTDAG

Testdag Bedrijfsauto’s 
een groot succes
De Bedrijfsautotestdag die op maandag 22 oktober is gehouden, bleek een groot succes. Het 
mooie weer van die dag speelde daar natuurlijk in mee, maar ook het enthousiasme van de dea-
lers en testrijders mag niet onvermeld blijven.
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Vijftien testrijders en negen testauto’s 
staan vandaag tijdens de Bedrijfsauto-
testdag centraal. Bij ontvangst op Land-
goed Montferland staat er een lekkere 
kop koffi e voor ons klaar en dealers en 
testrijders gaan met elkaar in gesprek. 

De deelnemende testauto’s worden on-
dertussen door fotograaf Jan Doornbos 
op de kiek gezet.

Nadat de instructies zijn gegeven en de 
indeling is gemaakt, stappen de testrij-

ders in de auto’s. Mede door het fi jne 
zonnetje en de mooie herfstkleuren, is 
de rit een groot succes. Sommige testrij-
ders zijn zo benieuwd naar de mogelijk-
heden van een auto dat er zelfs voor een 
stoplicht van plaats wordt gewisseld. 
Gelukkig stond het licht op dat moment 
wel op rood.
De eerste stop is bij De Radstake in 
Heelweg. Hier kunnen rijders en dealers 
lekker op het terras zitten en tijdens een 
kopje koffi e en een verse roomsoes wor-
den de eerste ervaringen al uitgewisseld.

De tweede stoplocatie, De Orangerie 
Huize Ruurlo in Ruurlo, doet dit jaar 
voor het eerst mee. Iedereen is onder de 
indruk van de locatie; een statisch land-
huis verscholen tussen de bomen, inclu-
sief gerenoveerde Orangerie en indruk-
wekkende kasteeltuin. Kortom, de 
perfecte locatie om nog een kopje koffi e 

Testrijders
Harry Evers  ASG Autoschade Gelderland
Bert Deijnen  ASG Autoschade Gelderland
Patrick Uschkereit B2Basix
Ronald Elschot  Berendsen Collection
Walter Elschot  Berendsen Collection
Jan Bosman  Bosman Groenspecialist
Wesley Hotting  Carwash & Co
Jordi van Riet  Carwash & Co
Richard Seijger  Doetax
Clemens van Lent Fides Uitzendgroep
Kees Schuiling  Into Telecom
Peter Stoverink  Stoverink Interieurbouw
Olaf Leusink  Terborgse Handelsonderneming
Frank van Halteren Van Halteren Installatietechniek
Gerard Kock  Wedeo
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te nuttigen en een stuk ambachtelijke 
appeltaart. Voor sommigen lag de loca-
tie iets te goed verscholen. Maar, geen 
man over boord. Er was genoeg koffi e 
en gebak en de herfstzon maakt een 
hoop goed.

Nadat iedereen weer met moeite uit de 
zon is gehaald, gaan we op weg naar 
Doetinchem. Daar worden we opge-
wacht bij Villa Ruimzicht. Ook hier 
kunnen we nog van de laatste zonnestra-
len genieten. Hier krijgen we twee heer-
lijke amuses geserveerd en kan iedereen 
zich weer opmaken voor het laatste stuk 
van de etappe.
We eindigen de dag waar we begonnen 
zijn: Landgoed Montferland. Er wordt 
uitgebreid nagepraat over de dag en we 
beleven zowaar nog een primeur. Mer-
cedes-dealer Wensink neemt de moeite 
om ons de kersverse Mercedes-Benz Ci-

tan te showen; er wordt zelfs nog even 
in gereden.

Wat rest is een heerlijk 3-gangen diner, 
wat uiteraard vooraf wordt gegaan door 
een heerlijke amuse; in dit geval een hel-
dere wildbouillon en een huisgemaakt 
kroketje. Het voorgerecht is snoekbaars 
op een bedje van sla, het hoofdgerecht 
was hertenrug met rode kool en wildha-
chee en het dessert was heerlijk advo-
caatijs. Tijdens de koffi e werden we nog 
getrakteerd op de overheerlijke viennoi-
serie van Landgoed Montferland. De per-
fecte afsluiter voor een geslaagde dag. 

 Dealers
Wensink
Wassink Opgenoort
Herwers Renault Doetinchem
Herwers Nissan
Auto Palace



De nieuwe Citan.
Compacte klasse van Mercedes-Benz.
Als perfecte aanvulling op het brede leverings-

programma voor bestelwagens introduceert

Mercedes-Benz de nieuwe Citan. Compacte buiten-

afmetingen en uitstekende rijeigenschappen zijn het

stoere model op het lijf geschreven. Evenals vooruit-

strevende veiligheid, kwaliteit en zuinigheid. De Citan

wordt geleverd met een rijke standaarduitrusting

waarbij gebruik is gemaakt van hoogwaardige

materialen. Die zorgen in combinatie met een

dynamische diesel- of benzinemotor altijd voor het

onmiskenbare Mercedes-Benz gevoel. Compacte klasse

zoals dat bij Mercedes-Benz heet. De Citan is vanaf nu

leverbaar bij Wensink Doetinchem.

www.mercedes-benz.nl/citan



SPECIFICATIES

Merk:  Mercedes-Benz

Model:  Vito

Type:  113 CDi Dubbelcabine

Transmissie:  5-traps automaat

Cilinderinhoud:  2143 cc

Vermogen:  136 pk

Koppel:  310 NM

Verbruik:  1 op 12,3

Acceleratie:  n.n.b.

Topsnelheid:  176 km/h

Uitrusting:  Ambition Line, luxe dubbelcabine.

Laadruimte:  n.n.b.

Verkoopprijs:  € 30.550,-

Leaseprijs :  Maatwerk, vraag naar de mogelijkheden

Vanaf prijs:  € 17.995,-

Informatie:  www.wensink.nl

Harry Evers: “De Vito is een erg goede auto. 
De uitvoering waarin we reden was ook 
mooi! Naar mijn idee is dit degelijke en veili-
ge auto.”

Richard Seijger: “Aan alle kanten Mercedes! 
Redelijk sober, maar de kwaliteit straalt er 
toch vanaf. Rijdt en zit zeer comfortabel.”

Peter Stoverink: “Het rijcomfort, veiligheid 
en afwerking is zoals Mercedes het bedoeld 
heeft: op sterniveau. Ik spreek uit ervaring 
als ik zeg dat prijs/kwaliteit absoluut in ver-
houding is!”

Walter Elschot: “Een hele mooie auto. Het 
interieur is prachtig en de afwerking is klas-
se. De automaat rijdt ook erg lekker.”

Patrick Uschkereit: “Wat een superauto! Echt 
een Mercedes: degelijk, klasse, comfort. Dit 
is de beste bedrijfsauto in zijn klasse, die ik 
dan ook aan iedereen kan aanraden.”

MERCEDES-BENZ VITO

BEDRIJFSWAGENTESTDAG
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DEALER: WENSINK
AFGEVAARDIGDE TIJDENS TESTDAG: ROB THIJSSEN EN FRANK RUESINK
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DOETINCHEM  Edisonstraat 79  0314-333055
HENGELO (Gld.)  Kruisbergseweg 8  0575-462244
ZEVENAAR  Kelvinstraat 2  0316-523523 www.herwers.nl

PRIMASTAR VAN
3

NV200 VAN
3

NV400 VAN
3 3

PRIMASTAR VAN V.A. 

€ 18.250,-
EXCL. BTW/BPM (1)

NV200 VAN V.A. 

€ 12.125,-
EXCL. BTW/BPM (1)

NV400 VAN V.A. 

€ 19.590,-
EXCL. BTW/BPM (1)

NU 3-5-3-ACTIE OP AL 
ONZE BEDRIJFSWAGENS 
MET EEN KLANTVOORDEEL 
TOT € 3.200,-.

UW ZEKERHEID 
IN ONZEKERE 
TIJDEN.

(1) Netto catalogus adviesprijs Nissan NV200 VAN v.a. € 12.125,- (1.6L 110 pk VISIA, prijslijst 1 juli 2012), Primastar VAN v.a. € 18.250,- (L1H1 2.0 dCi 90 pk INTRO, prijslijst 1 juli 2012), NV400 VAN v.a. € 19.590,- (L1H1 2.3 dCi 110 pk VISIA, 
prijslijst 1 juli 2012) is excl. BTW en BPM, excl. verwijderingsbijdrage, afl everpakket en kosten rijklaar maken. Opties en uitrusting zijn afhankelijk van de uitvoering. De actie is uitsluitend geldig voor de aanschaf van een nieuwe Nissan 
NV200 VAN, Primastar VAN of NV400 VAN met een klantorder datum tussen 01/07/2012 en 30/11/2012. Aanbod is geldig op alle beschikbare uitvoeringen van de NV200 VAN, Primastar VAN en NV400 VAN. De actie is niet inwisselbaar 
tegen contanten en alleen als geheel te kiezen. Het aanbod is alleen geldig voor de orders uit het klein zakelijke segment. (2) 3 jaar gratis onderhoud omvat standaard voorgeschreven onderhoud zoals vermeld in het service- en garantie-
boekje van de bedrijfswagen met een maximum van 90.000 kilometer voor de NV200 VAN en 120.000 kilometer voor de Primastar VAN en NV400 VAN. Exclusief schades, slijtagedelen, incidenteel onderhoud en banden. Onderhoud 
moet plaatsvinden 5% voor of na de voorgeschreven interval (in tijd of kilometrage), waarbij het laatste onderhoud niet later kan plaatsvinden dan einde contract. 3 jaar gratis onderhoud is niet van toepassing voor leaseauto’s, rentals, 
demovoertuigen en jaarafspraken op corporate sales niveau. (3) 5 jaar garantie (2 jaar verlengde garantie). Maximaal kilometrage 150.000 kilometer of 5 jaar, welke zich als eerste voordoet. 5 jaar garantie is niet van toepassing voor lease-
auto’s, rentals, demovoertuigen en jaarafspraken op corporate sales niveau. (4) Financial Lease wordt verstrekt door Nissan Financial Services, handelsnaam van RCI Financial Services B.V. te Schiphol-Rijk (KvK nummer 30055070, 
AFM vergunningsnummer 12009781). Maximaal te fi nancieren bedrag € 20.000,- (excl. BTW/BPM), maximale looptijd 36 maanden, slottermijn niet mogelijk. Dit aanbod is uitsluitend geldig voor de aanschaf van een nieuwe Nissan 
NV200 VAN, Primastar VAN of NV400 VAN met een klantorder datum tussen 01/07/2012 en 30/11/2012.

Ga voor meer informatie naar: www.nissan-acties.nl

Nissan. Innovation that excites. 



SPECIFICATIES

Merk:  Mercedes-Benz

Merk:  Mercedes-Benz

Model:  Sprinter

Type:  313 CDi L2H2 Dubbelcabine

Transmissie:  7-traps G-tronic

Cilinderinhoud:  2143 cc

Vermogen:  129 pk

Koppel:  305 NM

Verbruik: 1 op 9,2

Acceleratie:  n.n.b.

Topsnelheid:  175 km/h

Uitrusting:   Gesloten bestelbus met dubbelcabine, 

Professional Line, airco.

Laadruimte:  n.n.b.

Verkoopprijs:  € 33.500,-

Leaseprijs :  Maatwerk, vraag naar de mogelijkheden

Vanaf prijs:  € 18.990,-

Informatie:  www.wensink.nl

Olaf Leusink: “Prachtige auto! Fijne auto-
maat, lekker ruime cabine en veel laadruim-
te. De Sprinter is niet goed, maar goedkoop 
is vaak duurkoop.”

Kees Schuiling: “Super! De Sprinter rijdt re-
laxed en heeft een geweldige automaat. Hij 
is voor mij aan de grote kant, maar mensen 
die deze ruimte nodig hebben, kan ik hem 
direct aanraden!”

Jordi van Riet: “Mooie afwerking. De Sprin-
ter rijdt, mede door de soepele automaat, 
erg goed. Volgens mij is de prijs/kwaliteit 
verhouding dik in orde.”

Gerard Kock: “De Sprinter heeft op mij een 
prima indruk gemaakt. De wegligging is 
goed en hij rijdt erg comfortabel.”

Bert Deijnen: “Een goede auto met lekker 
rijgedrag. De prijs/kwaliteit is redelijk in or-
de.”

MERCEDES-BENZ 
SPRINTER

BEDRIJFSWAGENTESTDAG
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DEALER: WENSINK
AFGEVAARDIGDE TIJDENS TESTDAG: ROB THIJSSEN EN FRANK RUESINK
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SPECIFICATIES

Merk:  Nissan 

Model:  NV

Type:  NV400 L2H2 3300 2.3 dCi 150pk Accenta 

 Dubbele Cabine Luxe

Transmissie:  Automaat

Cilinderinhoud:  2299 cc

Vermogen:  150 pk

Koppel:  350 NM

Verbruik:  1 op 12,2

Acceleratie:  n.n.b.

Topsnelheid:  154 km/h

Uitrusting:   Luxe Pack: licht- en regensensor, mistlampen, 

elektrisch ramen, centrale vergrendeling met 

keyless entry, airconditioning, achteruitrijcamera 

in zonneklep.

Laadruimte:  8 t/m 17 m3

Verkoopprijs: € 33.833,-

Leaseprijs :  € 782,- (full operational, obv. 30.000 p/jr, 

 4 jaar, excl. btw)

Vanaf prijs:  € 19.590,-

Informatie:  www.herwers.nl

Olaf Leusink: “Prachtig! Deze supercom-
plete Nissan is een genot om te bestu-
ren. Heb nooit geweten dat Nissan zo-
iets moois maakte. Het is net een super-
de-luxe personenauto met veel laad-
ruimte!”

Richard Seijger: “Zuur luxe uitgevoerde 
cabine waar duidelijk is nagedacht over 
de chauffeur. Verder heeft de auto een 
mooie lijn, is er veel afl egruimte en is de 
motor zeer prettig.”

Gerard Kock: “Een prima bus. Voor mijn 
gevoel iets smaller dan de Mercedes-Benz 
Sprinter. Genoeg laadruimte en comfort. 
De achteruitrijdcamera werkt prima!”

Kees Schuiling: “Fijne, complete auto 
met een nette afwerking. Goede ge-
luidsisolatie, veel afl egmogelijkheden en 
tevens diverse mogelijkheden met be-
trekking tot de laadruimte. Kortom, een 
zeer complete auto voor de geboden 
prijs.”

Ronald Elschot: “Wat me direct opviel 
was de ruimte, zowel in de cabine als 
achterin. Ik vind het ook handig dat je de 
bijrijderstoel kunt neerklappen en bij-
voorbeeld als schrijftafel kunt gebrui-
ken.”

NISSAN NV400 
DEALER: HERWERS NISSAN
AFGEVAARDIGDE TIJDENS TESTDAG: PASCAL DE WINKEL

O O S T - G E L D E R L A N D  B U S I N E S S  |  N U M M E R  5  |  N O V E M B E R  2 0 1 2



SPECIFICATIES

Merk:  Nissan 

Model:  NV

Type: NV200 1.5 dCi 110pk Airco met Carrier

Transmissie:  Handgeschakeld

Cilinderinhoud:  1461cc

Vermogen:  110 pk

Koppel:  240 NM

Verbruik:  1 op 18,8

Acceleratie:  n.n.b.

Topsnelheid:  160 km/h

Uitrusting:    Radio/CD/MP3 met bluetooth carkit, stuur-

bediening, centrale deurvergrendeling met 

afstandsbediening, airco, ABS, elektrisch 

bedienbare ramen, Affabriek koelinstallatie

Laadruimte:  2,2 m3

Verkoopprijs:  € 25.088,-

Leaseprijs :  € 599,- (full operational, obv. 30.000 p/jr, 

 4 jaar, excl. btw)

Vanaf prijs:  € 12.125,-

Informatie:  www.herwers.nl

Frank van Halteren: “De NV200 Fridge is re-
delijk klein en heeft weinig beenruimte aan 
de zijkant. Verder is een leuke en coole au-
to.”

Jordi van Riet: “Goed rijgedrag. De afwer-
king is netjes. De laadruimte is goed en ook 
makkelijk te bereiken.”

Peter Stoverink: “Een prima auto, al is de 
NV200 voor mij een beetje krap.”

Jan Bosman: “Een aardig auto. De laadruim-
te is in orde, veel ruimte voor weinig geld. 
Naar mijn idee is het vooral een goede voor 
het kortere werk.”

NISSAN NV200 FRIDGE

BEDRIJFSWAGENTESTDAG
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DEALER: HERWERS NISSAN
AFGEVAARDIGDE TIJDENS TESTDAG: PASCAL DE WINKEL

O O S T - G E L D E R L A N D  B U S I N E S S  |  N U M M E R  5  |  N O V E M B E R  2 0 1 2



SHOWLOCATIE NIJMEGEN

Microweg 51, 6545 CL

Tel. (024) 381 81 31

SHOWLOCATIE DOETINCHEM

Innovatieweg22, 7007 CD 

Tel. (0314) 33 28 51

Microweg 51 6545 CL Nijmegen Tel. (024) 381 81 31

Innovatieweg22 7007 CD Doetinchem Tel. (0314) 33 28 51

TIJDENS ONZE 
BEDRIJFSWAGENSHOW
RIJKLAAR VOOR SLECHTS 

€ 8.802,92

Peugeot Bipper 1.4 XR Profi t+ 

van € 10.200,-

TIJDENS ONZE 
BEDRIJFSWAGENSHOW
RIJKLAAR VOOR SLECHTS 

€ 8.826,57

Peugeot Partner 1.6 Hdi Profi t+ 

van € 10.895,- 

TIJDENS ONZE 
BEDRIJFSWAGENSHOW
RIJKLAAR VOOR SLECHTS 

€ 12.357,20

Peugeot Expert 1.6 Hdi Profi t+ 

van € 15,445,- 

TIJDENS ONZE 
BEDRIJFSWAGENSHOW
RIJKLAAR VOOR SLECHTS 

€ 14.438,24

Peugeot Boxer 2.2 Hdi Profi t+ 

van € 18.245,- 

Peugeot Bipper Peugeot Partner Peugeot Expert Peugeot Boxer

20%
GRATIS

25%
GRATIS

25%
GRATIS

25%
GRATIS

Offerte of direct afspraak maken?
www.peugeotbedrijfswagenkopen.nl

GRATIS 
AIRCO

GRATIS 
AIRCO

€ 2.040,00 VOORDEEL € 2.723,75 VOORDEEL € 3.861,25 VOORDEEL € 4.561,25  VOORDEEL

Bipper 20% korting. Genoemde bedragen zijn exclusief BTW. Financial Lease op basis van 60 maanden via Peugeot Lease. Informeer naar de voorwaarden. Afbeeldingen kunnen 

afwijken van standaardspecifi caties. Wijzigingen en drukfouten voorbehouden. © 10/12

SPECTACULAIRE
BEDRIJFSWAGENSHOW

- SLIMME ONDERNEMERS SLAAN NU TOE! -

15 T/M 17 
NOVEMBER

22 T/M 24 
NOVEMBER

0% Financial Lease
Tot 25% korting op alle bedrijfswagens

MEERPRIJSPRO EDITIONPACK V.A.€ 1.495,-



SPECIFICATIES

Merk:  Peugeot 

Model:  Expert

Type:  LiHi

Transmissie:  Handgeschakeld

Cilinderinhoud:  1.6 eHdi

Vermogen:  90 pk

Koppel:  180 NM

Verbruik:  1 op 14

Acceleratie:  n.n.b.

Topsnelheid:  145 km/u

Uitrusting:   airco, bijrijdersbank, radio/cd-speler, schei-

dingswand, elektrisch pakket, Sortimo uit-

rusting.

Laadruimte:  5 m3

Verkoopprijs:  € 17.200,28,- 

Leaseprijs :  € 437,- p/m (full operational, 

 obv. 30.000 p/jr, 4 jaar, excl. btw)

Vanaf prijs:  € 15.445,-  

Informatie:  www.wassinkopgenoort.nl 

 www.peugeotbedrijfswagenkopen.nl

 

Frank van Halteren: “Fraai uiterlijk en verras-
send veel laadruimte. Hij rijdt als een perso-
nenauto.”

Jan Bosman: “Mooie auto, goede prestaties, 
hoog comfort. Groot voordeel is dat het 
geen busmodel is en daardoor erg repre-
sentatief. Al zou ik zelf voor wat meer vermo-
gen kiezen.”

Jordi van Riet: “Fijne soepele motor, goede 
uitvoering. Zit ook lekker. Grote laadruimte 
en een nette afwerking. Groot pluspunt is de 
6-bak.”

Kees Schuiling: “Prima wagen! Binnen heeft 
het vooral de uitrusting van een luxe auto. 
Ook heeft de Expert veel laadruimte.”

Olaf Leusink: “Voor een kleine bedrijfswa-
gen valt de Expert erg mee. Het is een rui-
me, stille en nette auto. Ideale servicewagen 
voor bijvoorbeeld monteurs of koeriers.”

PEUGEOT EXPERT

BEDRIJFSWAGENTESTDAG
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DEALER: WASSINK OPGENOORT
AFGEVAARDIGDE TIJDENS TESTDAG: LEON VAN BALVEREN
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 KREDIETSOM LOOPTIJD
IN MAANDEN

TOTAAL PRIJS 
KREDIET

MAANDLAST DEBET
RENTEVOET

€ 10.000,- 60 € 10.000,- €166,67 0,00%
€ 12.000,- 60 € 12.000,- € 200,- 0,00%

De 5+5 actie loopt op nieuwe orders t/m 31 december 2012 (uiterlijk 31 maart 2013 kentekenregistratie). Het betreft een niet doorlopend krediet aan-
geboden door GMAC Nederland N.V. te Breda (KvK nr. 24107861, AFM registernr. 12013025). Maximaal te  nancieren bedrag is € 12.500 op Combo,
€ 17.500 op Vivaro en € 20.000 op Movano van de adviesconsumentenprijs excl. BTW/BPM, excl.  a  everingskosten. Toetsing bij BKR te Tiel. Informatieblad 
bij GMAC Klantenservice (076-5448932). Uw Opel dealer bemiddelt voor GMAC op basis van een contractuele verplichting. Zie www.opel.nl voor de 
uitgebreide actievoorwaarden.

Bij Opel begrijpen we dat ef  ciënt ondernemen samen gaat met een bedrijfswagen die voldoet 
aan al uw wensen en behoeften. Daarom is het bij ons geen enkel probleem om uw bedrijfswagen 
van A tot Z zelf samen te stellen, zodat uw ‘visitiekaartje op wielen’ aansluit bij datgene wat
ú belangrijk vindt. Daarbij pro  teert u nu ook van de unieke 5+5 deal met 5 jaar 0% rente en
5 jaar gratis onderhoud.Graag nodigen wij u uit in onze showroom voor een advies op maat.
Opel Bedrijfswagens. Mooi werk.

EFFICIËNT ONDERNEMEN
MET DE 5+5 DEAL.

OPEL BEDRIJFSWAGENS

Nu 5 jaar 0% rente + 5 jaar gratis onderhoud.

8050 04 011 DEALER AUTOPALACE_215x285_mag_1221   1 02-11-12   13:56



SPECIFICATIES

Merk:  Peugeot 

Model:  Partner

Type:  Li 90 eHdi

Transmissie:  Handgeschakeld

Cilinderinhoud:  1.6 eHdi

Vermogen:  90 pk

Koppel:  215 NM

Verbruik:  1 op 20

Acceleratie:  0 tot 100 km/u in 12,8 seconden

Topsnelheid:  162 km/u

Uitrusting:   Radio/cd-speler, elektrisch pakket, comfort 

pakket, airco, rubberen vloermat achter, 

schuifdeur rechts, Sortimo uitrusting.

Laadruimte:  3,8 m3

Verkoopprijs:  € 14.614,48,- 

Leaseprijs :  € 372,- p/m (full operational, 

 obv. 30.000 p/jr, 4 jaar, excl. btw)

Vanaf prijs:  € 10.895,-  

Informatie:  www.wassinkopgenoort.nl

 www.peugeotbedrijfswagenkopen.nl

Harry Evers: “Stuurt erg licht. Dit is prettig in 
de stad, maar minder prettig op lange af-
standen.”

Richard Seijger: “Mooie stijlvolle auto. Com-
pleet uitgevoerd. Stille en rustige motor. 
Stuurt erg direct en heeft voldoende ruim-
te.”

Jordi van Riet: “Fijne soepele motor, goede 
uitvoering. Zit ook lekker. Grote laadruimte 
en een nette afwerking. Groot pluspunt is de 
6-bak.”

Gerard Kock: “Een prima auto met een goed 
rijgedrag en lekkere acceleratie. Ik ben zeer 
te spreken over deze auto en zou geen re-
den kunnen bedenken om de Partner niet 
aan te schaffen.”

Walter Elschot: “Hij rijdt lekker, maar ik ben 
minder te spreken over de opbergruimte en 
het dashboard.”

PEUGEOT PARTNER
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DEALER: WASSINK OPGENOORT
AFGEVAARDIGDE TIJDENS TESTDAG: LEON VAN BALVEREN
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SPECIFICATIES

Merk:  Opel  

Model:  Combo

Type:  Lengte 2 / Hoogte 1 

Transmissie:  Handgeschakeld

Cilinderinhoud:  1.3 CDTI 

Vermogen:  90 pk 

Koppel:  200 NM 

Verbruik:  1 op 20 

Acceleratie:  n.n.b. 

Topsnelheid:  160 km/u

Uitrusting:   Business pakket + Executive pakket: airco, park 

pilot, cruise control, elektrisch bedienbare en 

verwarmde buitenspiegels. 

Laadruimte:  4 m3

Verkoopprijs:  € 14.495,- 

Leaseprijs :  € 369,- p/m (full operational, obv. 30.000 p/jr, 

 4 jaar, excl. btw)

Vanaf prijs:  € 9.995,-  

Informatie:  www.auto-palace.nl

Jordi van Riet: “Een complete en nette 
auto. Zeker als je naar de prijs kijkt.”

Richard Seijger: “Een ruime en over-
zichtelijke auto met veel afl eg- en op-
bergruimte. De motor is naar mijn 
smaak aan de lichte kant, maar in z’n to-
taliteit is dit een zeer complete, prettig 
sturende auto.”

Kees Schuiling: “Goede bouwkwaliteit, 
ruim en voelt goed aan. Qua rijgedrag 
mis ik wel een aantal pk’s.”

Olaf Leusink: “Nette en degelijke auto. 
Puur praktisch en geen toeters of bel-
len, maar toch van deze tijd. Geen over-
bodige luxe, maar gewoon waar voor je 
geld.”

Gerard Kock: “Het is in mijn ogen een 
simpele bestelauto. Er is wel genoeg 
ruimte.”

OPEL COMBO
DEALER: AUTO PALACE DOETINCHEM
AFGEVAARDIGDE TIJDENS TESTDAG: HARCO HEETHAAR
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SPECIFICATIES

Merk:  Opel 

Model:  Vivaro

Type:  Lengte 2 / Hoogte 1

Transmissie:  Handgeschakeld

Cilinderinhoud:  2.0 CDTI

Vermogen:  114 pk

Koppel:  290 NM

Verbruik:  1 op 13

Acceleratie:  0 tot 100 km/u in 16 seconden

Topsnelheid:  160 km/u

Uitrusting:  Business pakket.

Laadruimte:  5,9 m3

Verkoopprijs:  € 21.180,- 

Leaseprijs :  € 459,- p/m (full operational, 

 obv. 30.000 p/jr, 4 jaar, excl. btw)

Vanaf prijs:  € 16.990,-  

Informatie:  www.auto-palace.nl

Peter Stoverink: “Een nette en goede auto, 
comfort valt echter wat tegen. Dit is een zeer 
geschikte auto voor bijvoorbeeld een instal-
lateur.”

Frank van Halteren: “Perfecte auto voor de 
doelgroep. Vooral voorin veel ruimte. Verder 
heeft deze auto ook een fi jne motor.”

Patrick Uschkereit: “Stuurt goed, schakelt 
perfect en de instrumenten zijn goed te be-
dienen. Stoelen zijn comfortabel en de auto 
is goed geveerd. Jammer dat ik er geen no-
dig heb, want dit is een zéér goede auto!”

Jan Bosman: “Goed afgewerkt, rijdt en scha-
kelt goed. Fijn zitcomfort voor lange afstan-
den.114 pk is wat aan de magere kant, zeker 
als je met een aanhanger rijdt.”

Harry Evers: “Goede indruk van de auto ge-
kregen. Goed rijgedrag, comfortabel en een 
degelijke afwerking.”

OPEL VIVARO
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DEALER: AUTO PALACE DOETINCHEM
AFGEVAARDIGDE TIJDENS TESTDAG: HARCO HEETHAAR
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NIJVERHEIDSWEG 21 DOETINCHEM TEL: (0314) 32 72 02
KRUISBERGSEWEG 8 HENGELO (GLD) TEL: (0575) 46 22 44
HAAKSBERGSEWEG 102 NEEDE TEL: (0545) 28 00 00
KELVINSTRAAT 2 ZEVENAAR TEL: (0316) 52 35 23

WWW.HERWERS.NL

RENAULT KANGOO RENAULT TRAFIC RENAULT MASTER

NORMAAL € 10.090,-

NU VANAF € 7.567,-
NORMAAL € 17.740,-

NU VANAF € 13.305,-
NORMAAL € 20.440,-

NU VANAF € 15.330,-

EEN NIEUWE RENAULT KANGOO, TRAFIC OF MASTER: 

4 HALEN 3 BETALEN!

EVENTUEEL IN
2012 INVESTEREN
EN PROFITEREN!

3 JAAR

FINANCIAL LEASE

PROFITEER OVERIGENS AL VANAF 1 EXEMPLAAR, ONTVANG BIJ 
HERWERS 25% KORTING OP EEN NIEUWE RENAULT BEDRIJFSWAGEN.

Aanbieding geldt op order t/m 31 december 2012. Korting is inclusief lopende acties van Renault Nederland. Leasetarief van 1,9% met een maximale looptijd 



SPECIFICATIES

Merk:  Renault

Model:  Master

Type:  L1H1

Transmissie:  Handgeschakeld

Cilinderinhoud:  2300 cc

Vermogen:  100 pk

Koppel:  285 NM

Verbruik:  1 op 12,5

Acceleratie:  n.n.b.

Topsnelheid:  145 km/h

Uitrusting:  Airco, cruise control, elektrische ramen.

Laadruimte:  8 m3

Verkoopprijs:  € 20.440,-

Leaseprijs :  € 287,- (full operational, obv. 30.000 p/jr, 

 4 jaar, excl. btw)

Vanaf prijs:  € 15.330,-

Informatie:  www.herwers.nl

Harry Evers: “De Master is een erg ruime au-
to met een zeer prettig rijgedrag.”

Peter Stoverink: “Dit is een nette auto voor 
weinig geld. Zeer geschikt voor het kortere 
werk. Ik vond persoonlijk het comfort ietwat 
tegenvallen.”

Ronald Elschot: “Een auto met veel laad-
ruimte! Het rijgedrag is een beetje stug, 
maar dat hoeft natuurlijk geen probleem te 
zijn.”

Frank van Halteren: “Een echte bedrijfswa-
gen. Zuinig op het gebied van comfort, maar 
veel laad- en zitruimte maken een hoop 
goed.”

Patrick Uschkereit: “Ruime auto, fi jne stoelen 
en een directe sturing. De instrumenten zijn 
ook goed afl eesbaar. Zeer goede prijs/kwali-
teit verhouding.”

RENAULT MASTER
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DEALER: HERWERS RENAULT
AFGEVAARDIGDE TIJDENS TESTDAG: TOM TEN VEEN
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